Институт за физику – образац о настанку иновације
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Назив иновације:

Одговорни истраживач:
Датум ревизије:
Овим документом се у оквиру Института за физику дефинише иновација. Информације у докименту су поверљиве. Круг поверења укључује аутора/ауторе иновације, руководство Института, Иновациони центар, те чланове Комисије за иновацију. У случају потребе, круг поверења може бити проширен уз сагласност свих страна. Интелектуална својина у оквиру овог документа искључиво је власништво Института за физику. 
1. ОПИС ПРОИЗВОДА
1.1. Кратак опис Ваше технике или планираног произвoда

1.2. Кључни елементи/особине Ваше технике или планираног производа



1.3. Сличности са активностима других истраживача
 
1.4. Cамосталан производ или компонента другог производа?

1.5. Политичке, регулаторне или друге препреке за комерцијализацију

1.6. Могућа тржишта за Вашу технику или производ


2. класификација производа
Класификујте Ваше истраживање истичући одговарајуће заглавље (A, Б, или В) посебно назначујући ако се ради о новој идеји, и ако не постоје сличне технике или производи, или ако се ради о унапређењу постојеће и примењиване технике или производа. Према одговарајућем случају, пружите неопходне информације у вези са интелектуалном својином као што су публикације, презентације и патенти. Уколико је могуће, пружите неопходне информације о постојећим техникама и производима. У случају ставки Б и В посебно нагласите разлике имеђу постојећег и Вашег производа/технике. 
A. Оригинална/нова идеја, концепт или техника
A.1. Ваше публикације везане за идеју/концепт/технику

A.2. Патенти или патентне апликације за идеју/концепт/технику

Б. Унапређење постојеће технике
Б.1. Публиковани описи постојећих техника

Б.2. Патенти везани за постојеће технике

Б.3. Публиковани опис Ваше технике

Б.4. Патенти везани за Вашу технику (у власништву Института или Вашем)

Б.5. Разлике између Ваше технике и постојећих са поређењем предности и мана
 
В. Унапређење постојећег производа
В.1. Публиковани опис постојећег производа (комерцијална документација) 

В.2. Патенти везани за постојеће производе 

В.3. Публиковани опис Вашег планираног производа

В.4. Патенти везани за Ваш планирани производ (у власништву института или Вашем)

В.5. Разлике између Вашег производа и постојећих са поређењем предности и мана

3. нивои ТЕХНОЛОШКЕ СПРЕМНОСТИ  (нтс) 
Нивои технолошке спремности (0 до 9) се користе да би се утврдила тренутна фаза развоја идеје/концепта/технике/производа у процесу комерцијализације. Прилог овом формулару дефинише НТС-ове и даје контролну листу која говори које активности морају бити предузете за сваки ниво као и који се модели развоја могу користити на сваком новоу.
Попуните наредну табелу. Означите фазе које сте до сада обавили. За преостале фазе пружите неопходне информације процењујући потребне ресурсе за сваку од преосталих фаза. 
Користећи доњу табелу пружите детаљан одговор за све фазе, по могућству у предвиђеним пољима. Код ресурса наведите шта је неопходно урадити да би се завршила одговарајућа фаза у смислу потребних обука, саветовања, техничке експертизе, опреме и потрошног материјала у оквиру Института и других институција које могу да допринесу успешној реализацији дате фазе. Процените трошкове потребне да се задовоље ови захтеви. Покушајте да саставите буџет потребан за окончање датих фаза. Процените време потребно за реализацију фаза. Изаберите одговарајући модел развоја са листе понуђене у прилогу како би сте пружили улазне параметре за пословни модел који ће бити развијен у циљу комерцијализације Вашег истраживања. Покушајте да ово урадите за све преостале фазе. Након тога се изјасните да ли су знања и вештине створене у датој фази погодне за патентну заштиту или се могу продати. Ово је неопходно ради оптимизације процеса комерцијализације. Могуће је доћи до финалног производа или продати знања и вештине и са средњим нивоима технолошке спремности. 
	НТС
	Наслов
	Информације везане за Вашу иновацију


	0
	Почетна идеја

	

	1
	Уочени основни принципи

	

	2
	Формулисан технолошки концепт 

	

	3
	Испоручен експериментални „доказ концепта“ 
	

	4
	Технологија потврђена у лабораторијским условима

	

	5
	Технологија проверена у релевантном окружењу

	

	6
	Технологија демонстрирана у релевантном окружењу 
	

	7
	Прототип система демонстриран у оперативном окружењу
	

	8
	Систем завршен и квалификован

	

	9
	Стваран систем развијен у оперативном окружењу 
	


6. ТЕСТОВИ, ЛИЦЕНСИРАЊЕ и ОДОБРЕЊА ПОТРЕБНИ за МАРКЕТинг/извоз 
Потребно је дефинисати финалне кораке потребне за маркетинг производа. Овде спадају технички тестови везани за складишно окружење, оперативно окружење, утицај на животну околину, здравље, тестови трајања и издржљивости, тест компоненти, и коначно формални тестови усаглашености са спецификацијама, уговорина и уредбама у именованим лабораторијама/установама. Такође наведите шта је још потребно за лиценсирање финалног производа. Назначите ако постоје разлике од региона до региона. 

7. постпродајна корисничка подршка и ваши предлози за уређење овог питања
Потребно је дефинисати како уредити постпродајне услуге када је производ већ спреман за тржиште. Многе државе имају минимални обавезни гарантни рок од две године, односно 20 година за резервне делове. Према овоме изнесите своје мишљење у вези са овим питањем. 
ПРИЛОГ: нивои ТЕХНОЛОШКЕ СПРЕМНОСТИ  (нтс)
	НТС
	Наслов
	Опис
	Пример
	Трошкови

	0
	Почетна идеја
	Идеја почетног концепта. Није обављено тестирање. 
	
	Врло ниски „једнократни“ трошкови (обично у оквирима научно-истраживачких прграма)

	1
	Уочени основни принципи
	Основна научна истраживања су преведена у потенцијалне нове принципе који се могу користити у новим технологијама. 
	Када се карбонско влакно споји на батерију, светли. 
	Врло ниски „једнократни“ трошкови (обично у оквирима научно-истраживачких прграма)

	2
	Формулисан технолошки концепт
	Идентификоване потенцијалне примене основних принципа укључујући и њихов технолошки концепт. Истражени први принципи везани за производњу. Идентификовано потенцијално тржиште. 
	Дајући светлећем карбонском влакну практичну страну, могуће је направити „електричну свећу“, издржљивију, безбеднију и снажнију алтернативу за обичне свеће.
	Врло ниски „једнократни“ трошкови (обично у оквирима научно-истраживачких прграма)

	3
	Испоручен експериментани „доказ концепта“
	Покренуто активно истраживање и развој. Ово укључује аналитичка испитивања како би се технологија ставила у прикладан контекст као и лабораторијска испитивања како би се физички потврдило да су аналитичка предвиђања тачна. Ова испитивања и експерименти треба да чине проверу „доказа концепта“ формулисаног у НТС 2. 
	У овој фази је показано да је спајањем карбонског влакна на батерију постигнуто ефективно осветљавање околине. 
	Низак „једнократни“ трошак 

	4
	Валидација технологије у лабораторијском окружењу
	Интегрисани су основни технолошки елементи и устанољено је да „компоненте“ функционишу заједно како би се оствариле задовољавајуће перформансе. Без обзира на тренутни „изглед“ технологије, у овој фази је показано да технологија ради и ван чисто научног контекста.
	Откривено је да влакна од волфрама дају повећану издржљивост и квалитет, у складу са потребама индустрије и корисника. Технологија је и даље на изглед „ружна“ али показује кључне особине онога што је тржишту потребно. 
	Трошкови ниског до средњег нивоа (вероватно неколико пута већи од оних потребних за НТС 3)

	5
	Валидација технологије у релевантном окружењу
	Основни елементи технологије су интегрисани са разумно реалистичним пратећим компонентама тако да је могуће извршити тестирање укупне применљивости (компоненти, подсистема, система) у симулираном или у неком смислу реалистичном окружењу.
	У овој фази је показано да је могуће фабриковати влакна од волфрама са задатом спецификацијом која могу радити у обичајеним условима за експлоатацију (не нужно само на батерију). 
	Ниво средњег улагања (вероватно неколико пута виша од оних потребних за постизање НТС 4)

	6
	Технологија демонстрирана у релевантном окружењу
	Репрезентативни модел, прототип или систем су тестирани у релевантном окружењу. 
	Демонстрирано је да је комплетна технологија, укључујући тело сијалије од стакла, волфрамско влакно, сијалично грло, поуздана и обећавајућа технологија. 
	Трошкови зависе од природе саме технологије и начина демонстрације, обично су по износу део трошкова потребних за НТС 7

	7
	Демонстрација прототипа система у оперативном окружењу
	НТС 7 се обично једино примењује у случајевима када постоји релативно висок ризик приликом примене технологије или њених подсистема. На овом нивоу технологија је демонстрирана у оперативном окружењу у предкомерцијалним размерама (мали број производа, без масовне производње). Дакле, ради се о демонстрацији прототипа за ту примену.
	Показано је да потпуно састављена сијалица ради према очекивањима. Сијалија личи на сијалицу која ће се појавити на тржишту. 
	Трошкови зависе од природе саме технологије и начина демонстрације, обично су по износу део трошкова потребних за НТС 8

	8
	Систем комплетиран и сертификован 
	У овој фази су адресирана и решена сва питања производње. Уколико је могуће, разматрају се и упутства за употребу производа, начини паковања, логистика, правна питања и слично. 
	Ревидиран је и модификован дизајн прототипа електричне сијалице за процес масовне производње. Адресирана су питања паковања, корисничких упутстава, начина дистрибуције, добијања дозвола и слично. 
	Типично највиши једнократни трошак за нову технологију

	9
	Стварни системи пласирани у оперативно окружење
	По дефиницији, све технологије примењене у стварном систему пролазе кроз НТС 9. ПотпуноBy definition, all technologies being applied in actual systems go through TRL 9. Свеобухватно комерцијално пласирање, технологија на располагању корисницима. 
	Комерцијално пласирање сијалице. 
	Трошкови нижи од НТС 8


ДОДАТНЕ АКТИВНОСТИ ЗА СВАКУ ФАЗУ
НТС 0
· Попуните Институтски формулар за комерцијализацију
· Аплицирајте за заштиту интелектуалне својине ако је то могуће
НТС 1
· Припремите „листу захтева“ онога што је потребно за даљи развој јасно дефинишући шта је неопходно за сваки наредни корак. Листа треба да садржи људске и финансијске ресурсе, потребу за доприносом других организационих јединица унутар или изван Института као и временске оквире за сваки корак. У колико ове информације нису у овој фази доступне, изоставити и допунити касније
· Аплицирајте за заштиту интелектуалне својине ако је то могуће
НТС 2
· У Институтском формулару за комерцијализацију опишите потенцијалну примену и пружите једноставну визуализацију финалног производа. 
· Спреоведите једноставну студију изводљивости како би сте оправдали потребу за даљим улагањем у развој
· Аплицирајте за заштиту интелектуалне својине ако је то могуће
НТС 3
· Припремите детаљну спецификацију производа и ревидирајте Институтски формулар за комерцијализацију. Изаберите одговарајући пословни модел за даљи развој 
· Аплицирајте за заштиту интелектуалне својине ако је то могуће
НТС 4
· Спроведите детаљну студију изводљивости за производ
· Ревидирајте пословни модел за даљи развој
· Ажурирајте детаљну спецификацију производа и Институтски формулар за комерцијализацију
· Аплицирајте за заштиту интелектуалне својине ако је то могуће
НТС 5
· Примените пословни модел-моделе почињући са најповољнијим.

· Ажурирајте детаљну спецификацију производа и Институтски формулар за комерцијализацију
· Аплицирајте за заштиту интелектуалне својине ако је то могуће
НТС 6
· Ажурирајте детаљну спецификацију производа и Институтски формулар за комерцијализацију
· Припремите једноставно корисничко упутство и упутство за сервисирање Припремите комплетан извештај о напретку до овог тренутка као и преглед потребни конекција за даљи развој. Ово је потребно урадити у оквиру одабраног пословног модела
· Аплицирајте за заштиту интелектуалне својине ако је то могуће
НТС 7
· Ажурирајте детаљну спецификацију производа и Институтски формулар за комерцијализацију
· Идентификујте кораке и компоненте за масовну производњу, као и добављаче, потребна времена испоруке и цене за сваку компоненту
· Припремите комплетно корисничко упутство као и упутство за сервисирање претпостављајући да ће производ у овој фази бити исти као и након масовне производње. У супротоном размотрите услове масовне производње. 
· Припремите комплетан извештај о напретку до овог тренутка као и преглед потребни конекција за даљи развој. Ово је потребно урадити у оквиру одабраног пословног модела
· Припремите једноставан пословни план
· Аплицирајте за заштиту интелектуалне својине ако је то могуће
НТС 8
· Ажурирајте детаљну спецификацију производа и Институтски формулар за комерцијализацију
· Ажурирајте кораке и компоненте везане за масовну производњу, као и добављаче, потребна времена испоруке и цене за сваку компоненту
· Ревидирајте комплетно корисничко упутство као и упутство за сервисирање претпостављајући да ће производ у овој фази бити исти као и након масовне производње. У супротоном размотрите услове масовне производње
· Идентификујте процесе везане за гаранцију и припремите потребне правне оквире 
· Припремите комплетан извештај о напретку до овог тренутка као и преглед потребни конекција за даљи развој. Ово је потребно урадити у оквиру одабраног пословног модела
· Припремите свеобухватан пословни план
· Аплицирајте за заштиту интелектуалне својине ако је то могуће
НТС 9
· Након почетка производње, радите на даљем унапређењу производа
могући модели развоја у свакој фази 
НТС 1-2
· Експерименти нису отпочели али се могу обавити на Институту без додатних улагања.
· Експерименти нису отпочели али могу отпочети у оквиру Института уз додатна улагања.

· Експерименти потребни за демонстрацију идеје не могу се реализовати у оквиру Института. Потребан је партнер. 
НТС 3 
· Експерименти су окончани, нема потребе за даљим експерименталним развојем. 
· Експерименти су у току и постоји потреба за њиховом финализацијом на Институту. Нису потребна даља улагања. 
· Експерименти су у току и постоји потреба за њиховом финализацијом на Институту. Потребна су даља улагања. 
· Даљи експерименти су потребни, али се не могу обавити на Институту. Потребан је партнер. 
· Потребан је даљи развој који се не може обавити у оквиру Института. 

НТС 4

· Имамо капацитете да дизајнирамо прототип или финални производ. Нису потребна даља улагања. 
· Имамо капацитете да дизајнирамо прототип или финални производ. Потребна су даља улагања. 
· Потребна нам је спољна помоћ за дизајнирање прототипа или финалног производа (заједнички развој). 

· Немамо могућности да дизајнирамо прототип или финални производ. То мора да обави неко други. 
НТС 5-7
· Прототип може бити направљен на Институту. Нису потребна даља улагања.
· Прототип може бити направљен на Институту. Потребна су даља улагања.

· Прототип може бити направљен на Институту. Потребна је помоћ споља у смислу знања и вештина. 
· Прототип може бити направљен на Институту. Потребна је помоћ споља у смислу делова, знања и вештина. 
· Прототип може бити направљен изван Института. Институт ће обезбедити упутства у смислу знања и вештина. 
· Прототип може бити направљен изван Института. Институт ће обезбедити упутства у смислу знања, вештина и делова. 
· Прототип се једино може направити изван Института. Институт може пружити значајне инпуте.
НТС 8-9

· Имамо капацитет за масовну производњу. Потребна су улагања. 
· Немамо капацитет за масовну производњу. То ће обавити неко други. Институт ће обезбедити неке компоненте. 
· Немамо капацитет за масовну производњу. То ће обавити неко други. Институт не обезбеђује никакве инпуте. 
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�	 Кратак опис са нагласком на значају за циљну групу купаца. Највише једна страна.


�	 Опишите главне особине Вашег производа са акцентом на кључне елементе и јединствене особине са циљем остављања снажног утиска на купце. Не више од једне стране. У овој фази треба да постоји јасна слика техничке спецификације финалног производа. Спецификације приложити засебно. 


�	 Нагласите да ли постоје комплементарне активности на Институту, у Србији или другој држави и пружите пратеће информације. Опишите стање тих активности, да ли могу да допринесу Вашем раду и унапреде Вашу технику или спецификацију финалног производа. Нагласите ако би сарадња у овом случају дала позитивне резултате, или резлоге да се не сарађује. Образложите ако су сличне технике или производи развијани раније. 


�	 Образложите да ли је Ваш производ или техника потпуна и самостална у смислу развоја целокупног пакета, или се ради о компоненти већег постојећег система, који се Вашим истраживањем додатно унапређује.


�	 Укажите на Вама познате политичке, регулаторне препреке за развој финалног производа, као и на питања која се тичу етике, културе или сличних социјалних аспеката. За постојеће сличне производе сумирајте ситуацију из угла тржишта као и позиције интелектуалне својине. За све ове случајеве предложите како се препреке могу превазићи и шта је потребно урадити. 


�	 Опишите свој планирани производ или производ који ће користити Вашу технологију у смислу индустријског оквира (на пр. пољопривреда, производња хране, аутомобилска индустрија, комуникације), финалних корисника, као и региона у свету у којима би комерцијализација била успешна. Такође прокоментаришите ако постоје проблеми са локалним правилима, прописима, корисничком подршком, сатурацијом тржишта итд. 









